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1 Enunciado 

Tendencias y Outlet es una sociedad que comercializa moda italiana a través de la marca 
“Tendencia” con la que se trabajan productos en exclusiva. 

La ropa y complementos se clasifican y reclasifican en tres categorías Avance y Temporada, 
Fin de Temporada (periodo de rebajas) y Outlet. La política comercial de la empresa se basa 
en el establecimiento de unos márgenes comerciales sobre el coste según la clasificación y 
reclasificación de la mercancía y a medida que los productos no se van vendiendo desciende 
de categoría y por tanto se les revisa el margen y se les aplica el descuento sobre ventas, tal 
y como se muestra en el cuadro adjunto. 

 

Con esta información y teniendo en cuenta los datos del periodo relacionados con las 
existencias iniciales, compras o entradas de cada categoría, así como la facturación, tal y 
como se explica en las notas aclaratorias. 

2 Se pide 

Estimar el margen sobre el precio de venta promedio para cada línea o familia 

Debido a la dificultad de llevar un correcto control de inventarios por el incesante volumen 
de compras y ventas y por tanto de reposición y ante la necesidad de evaluar la actividad se 
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pide estimar el valor de las existencias finales por el criterio Margen Bruto de cada una de 
las familias o líneas de productos.  

Se pide además estimar también el resultado bruto comercial que genera cada familia o 
segmento de negocio y compararlo con la significación del volumen de facturación.  

3 Solución 
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