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La empresa FERRE, S.A. se dedica al montaje y venta de tres tipos de corta césped (H21, K32 y M30). Los Márgenes y Resultados obtenidos por la empresa durante el pasado semestre, para cada producto, utilizando un sistema de costes Direct-Costing, Evolucionado o Simplificado son: 

	
	H21
	K32
	M30
	TOTAL

	Ventas en unidades
	250
	320
	110
	680

	Ventas en euros
	15.000
	32.000
	17.600
	64.600

	- Costes Variables de Fabricación
	6.200
	15.600
	9.800
	31.600

	Margen Industrial de Contribución
	8.800
	16.400
	7.800
	33.000

	- Costes Variables Comerciales
	1.600
	5.200
	1.300
	8.100

	Margen Comercial de Contribución
	7.200
	11.200
	6.500
	24.900

	- Costes Fijos Directos o Propios (1)
	1.920
	4.200
	1.300
	7.420

	- Costes Fijos Indirectos o Comunes (2)
	
	
	
	5.000

	RESULTADO
	
	
	
	12.480


(1) Los Costes Fijos Directos o Propios corresponden a la sección de producción.

(2) El 50% de los Costes Fijos Indirectos o Comunes corresponden al departamento Comercial y el resto al de producción. Las claves de reparto son las unidades vendidas y las fabricadas respectivamente.

Se pide:

a).- Recalcular el Resultado del período suponiendo que la empresa hubiese utilizado un sistema de Costes Completo (Full-Costing), considerando que no existían al comienzo del período existencias iniciales de productos terminados, y que durante el pasado semestre se montaron las cantidades que figuran en el cuadro siguiente:

	
	H21
	K32
	M30

	Unidades montadas
	320
	350
	130


Paso del FullCosting a Direct Costing











